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RELATÓRIO 

Na manhã desta terça-feira (12), a Prefeitura de Natal, representada pela vice-prefeita 

Joanna Guerra, apresentou ao presidente do Sistema Fecomércio RN, Marcelo 

Queiroz, o projeto “Prefeitura e Você”, que será lançado oficialmente em setembro. A 

iniciativa tem como objetivo ampliar a integração entre o poder público e diferentes 

setores da sociedade, articulando ações conjuntas para impulsionar o 

desenvolvimento econômico, social e cultural da capital potiguar. 

O cartão de crédito continua sendo o principal vilão quando o assunto é o 

endividamento das famílias natalenses. Segundo a Pesquisa de Endividamento e 

Inadimplência do Consumidor (Peic), da Confederação Nacional do Comércio de Bens, 

Serviços e Turismo (CNC), 88,7% dos endividados na capital potiguar apontam o cartão 

como origem das dívidas, uma proporção superior às demais modalidades, como 

carnês (20,8%), cheque especial (11%) e financiamentos habitacionais (7%). Apesar da 

retração, o Instituto Fecomércio RN alerta que o nível ainda é elevado, indicando que 

a maioria das famílias da capital potiguar continua convivendo com algum tipo de 

débito. 

O Serviço Social do Comércio do Rio Grande do Norte (Sesc RN), entidade do Sistema 

Fecomércio RN, lançou uma nova campanha voltada para o turismo potiguar. Em suas 

agências de turismo em Natal, Mossoró e Caicó, a campanha “Viajar é um Barato” 

conta com descontos de 50% para acompanhantes nos pacotes de 2025, válido para 

comerciários e seus dependentes com credencial Sesc. 

Representantes da Federação do Comércio de Bens, Serviços e Turismo do Rio Grande 

do iniciaram, nesta segunda-feira, missão técnica em Lisboa, Portugal. O objetivo da 

comitiva – que participará da 35ª Bolsa de Turismo de Lisboa, visitará complexos 

educacionais e realizará reuniões de negócios até 16 de março – é prospectar parcerias 

internacionais para fortalecer o turismo potiguar e desenvolver intercâmbio nas áreas 

de Turismo, Gastronomia e Tecnologia da Informação. 

O Senac RN, por meio do Programa Educação para o Bem, está ofertando vagas 

gratuitas para o curso online de Técnicas de Negociação para Vendas. Com carga 

horária de 20 horas, as inscrições podem ser feitas no período de 13 a 22 de agosto 

pelo site. 

Inspiração, estratégia e liderança serão as marcas do Lidera Carreiras, iniciativa da 

Jovem Pan News Natal (93.5 FM) que promete apresentar uma nova visão sobre 

liderança de alta performance e desenvolvimento de carreiras. O evento será realizado 

no dia 28 de agosto, das 18h30 às 21h30, na Arena das Dunas, reunindo palestrantes 

renomados e profissionais interessados em impulsionar suas carreiras. A palestra de 

Raniery Pimenta, Diretor Regional do Senac RN, vai falar sobre “Futuro do Trabalho: 

Gerações e Inteligências em Equilíbrio”.  



 
 

O ministro do Trabalho e Emprego, Luiz Marinho, afirmou, nesta quarta-feira (13), que 

o país não deve se desesperar por causa do tarifaço de 50% às exportações brasileiras, 

imposto pelo presidente dos Estados Unidos (EUA), Donald Trump.   

As vendas no comércio recuaram 0,1% na passagem de maio para junho. Esta é a 

terceira queda seguida registrada pela Pesquisa Mensal de Comércio, divulgada nesta 

quarta-feira (13) pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatísticas (IBGE).  Somado 

aos dois resultados anteriores no campo negativo (-0,4% em maio e -0,3% em abril), o 

setor apresenta recuo de 0,8% em relação ao patamar de março deste ano, o mais alto 

já registrado pela série histórica do IBGE, que começa no ano 2000. 

As exportações totais de carne bovina do Brasil bateram um recorde de 366.920 

toneladas em julho, montante 27,4% superior às 288.014 toneladas no mesmo mês de 

2024 e 7,4% acima do recorde anterior, de 341.555 toneladas. A receita alcançou US$ 

1,726 bilhão, resultado 48,4% maior na comparação anual. Os dados são da Secex 

(Secretaria de Comércio Exterior), do Mdic (Ministério do Desenvolvimento, Indústria, 

Comércio e Serviços), e foram compilados pela Abrafrigo (Associação Brasileira de 

Frigoríficos). 

A inflação acumulada em Natal entre junho de 2024 e junho de 2025 atingiu 4,36%, 

segundo o Índice de Preços ao Consumidor (IPC). Os dados foram levantados pelo 

Observatório da Indústria do Rio Grande do Norte (Mais RN/Fiern). Em junho, a 

inflação teve variação de 0,05% na capital. Considerando o Índice de Preços do 

Consumidor Amplo (IPCA), a variação acumulada no Brasil no período foi de 5,35%. 

O Rio Grande do Norte registrou o maior volume de potência instalada de energia solar 

da série histórica (de 2015 ao segundo trimestre de 2025), alcançando 64.849 

quilowatts (kW). Os dados apontam ainda que o estado atingiu 8.040 sistemas de 

geração distribuída (GD), o que representa 29,12% do total acumulado na última 

década. Para Williman Oliveira, presidente da Associação Potiguar de Energias 

Renováveis (Aper), o bom desempenho tem a ver com um maior grau de maturidade 

dos clientes em relação aos benefícios da energia fotovoltaica.  



 
 

Prefeitura de Natal apresenta projeto “Prefeitura e Você” ao Sistema Fecomércio 

RN 

Link https://www.natal.rn.gov.br/news/post2/43055  
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Prefeitura de Natal apresenta projeto “Prefeitura e Você” ao Sistema Fecomércio RN 

 

 

Na manhã desta terça-feira (12), a Prefeitura de Natal, representada pela vice-

prefeita Joanna Guerra, apresentou ao presidente do Sistema Fecomércio RN, 

Marcelo Queiroz, o projeto “Prefeitura e Você”, que será lançado oficialmente em 

setembro. 

https://www.natal.rn.gov.br/news/post2/43055


 
 

A iniciativa tem como objetivo ampliar a integração entre o poder público e 

diferentes setores da sociedade, articulando ações conjuntas para impulsionar o 

desenvolvimento econômico, social e cultural da capital potiguar. 

Durante o encontro, foram discutidas propostas de parceria e definidas estratégias 

para projetos futuros voltados à geração de oportunidades, à melhoria de serviços e 

ao fortalecimento das políticas públicas em diversos bairros de Natal. 

“O projeto é um passo importante para aproximar a gestão municipal da população e 

dos agentes econômicos, criando soluções colaborativas para os desafios da cidade”, 

afirmou a vice-prefeita Joanna Guerra. 

Para o presidente da Fecomércio RN, Marcelo Queiroz, a parceria é estratégica. 

“Discutimos projetos importantes, com foco no desenvolvimento da nossa capital e 

na prestação de serviços às comunidades que mais precisam. A Fecomércio RN tem 

sido parceira da Prefeitura de Natal e buscado contribuir com iniciativas em diversas 

áreas, sobretudo nas ligadas ao empreendedorismo, inovação, capacitação 

profissional e qualidade de vida da população”, contou. 

  



 
 

Com 88,7%, cartão de crédito lidera endividamento das famílias em Natal 

Link https://tribunadonorte.com.br/economia/com-887-cartao-de-credito-
lidera-endividamento-das-familias-em-natal/  
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Com 88,7%, cartão de crédito lidera endividamento das famílias em Natal 

 

 

Especialista diz que uso de múltiplos cartões pode dificultar o controle 

das finanças pessoais| Foto: Anderson Régis 

O cartão de crédito continua sendo o principal vilão quando o assunto é 

o endividamento das famílias natalenses. Segundo a Pesquisa de 
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Endividamento e Inadimplência do Consumidor (Peic), da Confederação 

Nacional do Comércio de Bens, Serviços e Turismo (CNC), 88,7% dos 

endividados na capital potiguar apontam o cartão como origem das 

dívidas, uma proporção superior às demais modalidades, como carnês 

(20,8%), cheque especial (11%) e financiamentos habitacionais (7%). 

Play Video 

 

A pesquisa revelou ainda que 9,2% das famílias em Natal ainda recorrem 

a instrumentos de alto custo, como o cheque pré-datado e o cheque 

especial, o que agrava o risco de inadimplência em caso de perda de 

renda. Apesar disso, o tempo médio de atraso caiu para 42 dias, abaixo 

da média nacional, que é de 64 dias. 

 

Para o economista William Figueiredo, o uso do cartão de crédito está 

enraizado na cultura da população brasileira, que enxerga vantagens em 

opções como o crédito rotativo — que permite comprar hoje e pagar 

dentro de até 30 dias — e o parcelamento, muitas vezes sem juros. “O 

uso do cartão é um instrumento financeiro que existe para ajudar as 

famílias, a sociedade a fazer uma melhor gestão dos seus recursos. Ele só 

vai se tornar um problema a partir do momento que você não tem 

controle sobre os seus gastos”, explica o economista. 

 

A autônoma Maria Vanessa já teve a experiência de comprar no cartão 

de crédito e perder o controle de seus gastos mensais. “Quando eu 

compro no cartão, não tenho a noção de estar pegando dinheiro. Então 

vou gastando como se não houvesse amanhã. Quando chega a fatura, eu 

digo: ‘Meu Deus, para que fui fazer isso?’”, disse, enquanto escolhia 

vestidos em uma loja de roupas no bairro Cidade Alta. 

 

Já o enfermeiro Edinaldo Gomes conta que não costuma usar o cartão de 

crédito e que é organizado com as finanças, mas frequentemente 

empresta o cartão para familiares que não têm limite de crédito 

disponível: “A pessoa já está acostumada e quer comprar, mas sabe que, 



 
 

seja no débito ou no crédito, tem que pagar no dia certo. E essas pessoas 

que parcelam no meu cartão já sabem que são elas mesmas que vão 

pagar depois”, afirma. 

 

O estudo também destaca fatores que seguem pressionando o consumo 

das famílias potiguares. A inflação persistente em serviços essenciais — 

como energia elétrica e alimentação fora do lar —, combinada à taxa 

Selic elevada (15% em julho de 2025) e à queda de 1,6% na renda média 

do trabalhador no Rio Grande do Norte (R$ 2.448, segundo a Pnad 

Contínua do IBGE), dificulta o alívio nas finanças. 

 

De acordo com o levantamento, o mercado de crédito vem registrando 

uma desaceleração nas concessões para pessoas físicas, o que aponta 

para um comportamento mais cauteloso tanto por parte das instituições 

financeiras quanto dos consumidores. A taxa média de juros ao 

consumidor segue em alta pelo quinto mês consecutivo, reforçando a 

necessidade de atenção aos indicadores de inadimplência. 

 

“Particularmente no Rio Grande do Norte a gente está tendo um 

aumento considerável da geração de emprego. Eu coloco isso na conta 

do próprio aumento da taxa de juros. O crédito está mais caro. A taxa 

básica de juros hoje no Brasil está em 15%”, analisou o economista 

William Figueiredo. 

 

No curto prazo (de 2 a 3 meses), a tendência é de manutenção ou leve 

recuo no endividamento. No médio prazo (6 a 12 meses), eventuais 

cortes na Selic e datas sazonais de consumo podem reaquecer o crédito, 

exigindo maior vigilância sobre o risco de inadimplência. 

 

O relatório da CNC também alerta para 2026: caso o comprometimento 

da renda familiar — atualmente em 34,6% da renda média no RN — 

volte a subir, há risco de retomada da inadimplência estrutural. 



 
 

 

Figueiredo recomenda que a população evite utilizar múltiplos cartões de 

crédito, pois isso pode dificultar o controle das finanças pessoais. A 

orientação é concentrar os gastos em poucos instrumentos financeiros. 

“Se eu somar meu cartão de crédito, meus carnês, minhas contas do 

mês, o quanto isso está consumindo da minha renda? Se essa dívida for 

superior a 30%, tem que estar mais atento, mais alerta”, reforça. 

Endividamento cai em Natal, mas segue em patamar elevado 

 

O percentual de famílias endividadas em Natal caiu de 86,4% em julho de 

2024 para 83,5% no mesmo mês de 2025, segundo a Peic. Apesar da 

retração, o Instituto Fecomércio RN alerta que o nível ainda é elevado, 

indicando que a maioria das famílias da capital potiguar continua 

convivendo com algum tipo de débito. 

 

A inadimplência também apresentou melhora: 40,1% das famílias 

declararam estar com contas em atraso, uma queda expressiva em 

relação aos 52,2% do ano anterior. Ainda mais significativo, apenas 1,6% 

disseram não ter condições de pagar suas dívidas vencidas, um índice 

muito abaixo da média nacional (12,7%) e também inferior ao observado 

em capitais vizinhas, como Fortaleza e Recife. 

 

“A queda na inadimplência de Natal está diretamente ligada ao aumento 

da formalidade do mercado de trabalho. No ano passado o RN bateu 

recordes de geração de empregos. Esse ano já foram quase 7 mil 

empregos gerados nesses primeiros seis meses”, disse o economista 

William Figueiredo. 
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Turismo Social do Sesc RN conta com descontos de 50% para 

acompanhantes; confira próximos passeios 

 

 

Foto: Divulgação 

O Serviço Social do Comércio do Rio Grande do Norte (Sesc RN), entidade 

do Sistema Fecomércio RN, lançou uma nova campanha voltada para o 

turismo potiguar. Em suas agências de turismo em Natal, Mossoró e 

Caicó, a campanha “Viajar é um Barato” conta com descontos de 50% 

https://tribunadonorte.com.br/informe-publicitario/turismo-social-do-sesc-rn-conta-com-descontos-de-50-para-acompanhantes-confira-proximos-passeios/
https://tribunadonorte.com.br/informe-publicitario/turismo-social-do-sesc-rn-conta-com-descontos-de-50-para-acompanhantes-confira-proximos-passeios/
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https://tribunadonorte.com.br/wp-content/uploads/2025/08/07082025-FOTO-TURISMO-SOCIAL-PROXIMOS-SALVADOR.jpg


 
 

para acompanhantes nos pacotes de 2025, válido para comerciários e 

seus dependentes com credencial Sesc. 

Play Video 

Os passeios e viagens fazem parte do projeto Turismo Social, que já 

conta com valores diferenciados e oferece pacotes para destinos 

regionais, incrementando o turismo local e de estados vizinhos. Agora, o 

projeto passa a contar com pacotes ainda mais atrativos, em especial 

para os trabalhadores do comércio e seus dependentes: o primeiro 

passageiro paga o valor normal enquanto o segundo paga 50%. 

Os próximos destinos do projeto são Arez/RN com Lagoa Guaraíras no 

dia 17 de agosto; Serra de São Bento/RN com Araruna/PB entre os dias 

23 e 24 de agosto; e Salvador com Itaparica/BA, entre 10 e 14 de 

setembro. Além desses, outros destinos são Bananeiras/PB (passeio de 

aventura), Bonito/PE e Barra de Cunhaú/RN. É possível ver todas as 

informações sobre os pacotes, destinos e as condições no sescrn.com.br. 

Para participar dos passeios e viagens, basta ter credencial do Sesc 

válida. Para o passeio de Arez/RN com Lagoa Guaraíras, os valores estão 

a partir de R$ 155,00 (cento e cinquenta e cinco reais) para 

trabalhadores do comércio ou dependentes. O acompanhante, sendo da 

mesma categoria, sai por R$ 77,50 (setenta e sete reais e cinquenta 

centavos). Já para a viagem de Serra de São Bento, o primeiro passageiro 

sai a partir de dez vezes de R$ 52,00 (cinquenta e dois reais) e, para a 

viagem de Salvador/BA, o primeiro passageiro é a partir de dez vezes de 

R$ 185,00 (cento e oitenta e cinco reais). Todos os valores estão 

disponíveis no site do Sesc RN. 

O Turismo Social é uma iniciativa do Sesc Nacional que visa proporcionar 

novas oportunidades de lazer, integração pessoal e enriquecimento 

cultural, por meio de viagens e passeios de curta, média ou longa 

duração a um custo mais acessível que o do mercado. Os roteiros 

realizados pelo Sesc têm como objetivo principal contribuir para 

expansão e fortalecimento do turismo, valorizando pontos turísticos, 

história, cultura e gastronomia de cada município.   

Serviço: 



 
 

O que: Turismo Social do Sesc RN conta com descontos de 50% para 

acompanhantes  

Onde aquirir o pacote: Centrais de Relacionamento das unidades do Sesc 

de Natal, Mossoró e Caicó  

Quem pode adquirir: Qualquer pessoa com credencial Sesc válida, de 

qualquer categoria (comerciário, empreendedor, conveniado ou público 

geral, além de dependentes) 

Próximos destinos: 

• 17 de agosto – Arez/RN 

• 23 e 24 de agosto – Serra de São Bento/RN 

• 10 a 14 de setembro – Itaparica/BA 

• 21 de setembro – Bananeiras/PB 

• 02 de outubro – Bonito/PE 

• 29 de outubro a 02 de novembro – Aracaju/SE 

• 19 de outubro – Sítio Novo com Serra Caiada/RN 

• 13 a 16 de novembro – Garanhuns/PE 

• 29 de novembro – Nísia Floresta com Barra de Cunhaú/RN 

• 13 e 14 de dezembro – João Pessoa/RN 

Campanha VIAJAR É UM BARATO 

Regras: 

• Cada comerciário tem direito a 01 (um) passageiro comerciário ou 

dependente de comerciário com 50% de desconto; 

• Válido para viagens e passeios até dezembro/2025; 

• O acesso ao benefício se dá por ordem de chegada; 

• O acesso às vagas se dá de forma presencial nas Centrais de 

Relacionamento; 



 
 

• O benefício é oferecido até a lotação máxima do meio de 

transporte usado no roteiro; 

• É obrigatório que a credencial de todos os passageiros esteja 

válida na data da viagem ou passeio. 

Mais informações: 84 3133-0360 (Ligação e WhatsApp) e 84 99165-7689 

(WhatsApp) 

  



 
 

Turismo Social do Sesc RN conta com descontos de 50% para acompanhantes; saiba 

quais serão os próximos passeios 

Link https://agorarn.com.br/ultimas/turismo-social-do-sesc-rn-conta-com-
descontos-de-50-para-acompanhantes-saiba-quais-serao-os-proximos-
passeios/  

Data da 
publicação 

14/08/2025 

Veículo AGORA RN 

Classificação POSITIVO 

 

Turismo Social do Sesc RN conta com descontos de 50% para 

acompanhantes; saiba quais serão os próximos passeios 

Promoção vale até o final de 2025 para comerciários e seus dependentes 

com credencial Sesc 

Redação 

O Serviço Social do Comércio do Rio Grande do Norte (Sesc RN), entidade 

do Sistema Fecomércio RN, lançou uma nova campanha voltada para o 

turismo potiguar. Em suas agências de turismo em Natal, Mossoró e 

Caicó, a campanha “Viajar é um Barato” conta com descontos de 50% 

para acompanhantes nos pacotes de 2025, válido para comerciários e 

seus dependentes com credencial Sesc. 

Os passeios e viagens fazem parte do projeto Turismo Social, que já 

conta com valores diferenciados e oferece pacotes para destinos 

regionais, incrementando o turismo local e de estados vizinhos. Agora, o 

projeto passa a contar com pacotes ainda mais atrativos, em especial 

para os trabalhadores do comércio e seus dependentes: o primeiro 

passageiro paga o valor normal enquanto o segundo paga 50%. 

https://agorarn.com.br/ultimas/turismo-social-do-sesc-rn-conta-com-descontos-de-50-para-acompanhantes-saiba-quais-serao-os-proximos-passeios/
https://agorarn.com.br/ultimas/turismo-social-do-sesc-rn-conta-com-descontos-de-50-para-acompanhantes-saiba-quais-serao-os-proximos-passeios/
https://agorarn.com.br/ultimas/turismo-social-do-sesc-rn-conta-com-descontos-de-50-para-acompanhantes-saiba-quais-serao-os-proximos-passeios/
https://sescrn.com.br/


 
 

 

Viagem para Salvador e Itaparica é um dos roteiros com 50% de desconto 

para acompanhantes na campanha “Viajar é um Barato”; vantagens 

especiais incentivam turismo regional e interestadual - Foto: 

Divulgação/Sesc RN 

Os próximos destinos do projeto são Arez/RN com Lagoa Guaraíras no 

dia 17 de agosto; Serra de São Bento/RN com Araruna/PB entre os dias 

23 e 24 de agosto; e Salvador com Itaparica/BA, entre 10 e 14 de 

setembro. Além desses, outros destinos são Bananeiras/PB (passeio de 

aventura), Bonito/PE e Barra de Cunhaú/RN. É possível ver todas as 

informações sobre os pacotes, destinos e as condições no sescrn.com.br. 

Para participar dos passeios e viagens, basta ter credencial do Sesc 

válida. Para o passeio de Arez/RN com Lagoa Guaraíras, os valores estão 

a partir de R$ 155,00 (cento e cinquenta e cinco reais) para 

trabalhadores do comércio ou dependentes. O acompanhante, sendo da 

mesma categoria, sai por R$ 77,50 (setenta e sete reais e cinquenta 



 
 

centavos). Já para a viagem de Serra de São Bento, o primeiro passageiro 

sai a partir de dez vezes de R$ 52,00 (cinquenta e dois reais) e, para a 

viagem de Salvador/BA, o primeiro passageiro é a partir de dez vezes de 

R$ 185,00 (cento e oitenta e cinco reais). Todos os valores estão 

disponíveis no site do Sesc RN. 

O Turismo Social é uma iniciativa do Sesc Nacional que visa proporcionar 

novas oportunidades de lazer, integração pessoal e enriquecimento 

cultural, por meio de viagens e passeios de curta, média ou longa 

duração a um custo mais acessível que o do mercado. Os roteiros 

realizados pelo Sesc têm como objetivo principal contribuir para 

expansão e fortalecimento do turismo, valorizando pontos turísticos, 

história, cultura e gastronomia de cada município. 

Confira os próximos destinos 

• 17 de agosto – Arez/RN 

• 23 e 24 de agosto – Serra de São Bento/RN 

• 10 a 14 de setembro – Itaparica/BA 

• 21 de setembro – Bananeiras/PB 

• 02 de outubro – Bonito/PE 

• 29 de outubro a 02 de novembro – Aracaju/SE 

• 19 de outubro – Sítio Novo com Serra Caiada/RN 

• 13 a 16 de novembro – Garanhuns/PE 

• 29 de novembro – Nísia Floresta com Barra de Cunhaú/RN 

• 13 e 14 de dezembro – João Pessoa/RN 

Campanha VIAJAR É UM BARATO 

Regras: 

• Cada comerciário tem direito a 01 (um) passageiro comerciário ou 

dependente de comerciário com 50% de desconto; 

• Válido para viagens e passeios até dezembro/2025; 



 
 

• O acesso ao benefício se dá por ordem de chegada; 

• O acesso às vagas se dá de forma presencial nas Centrais de 

Relacionamento; 

• O benefício é oferecido até a lotação máxima do meio de 

transporte usado no roteiro; 

• É obrigatório que a credencial de todos os passageiros esteja 

válida na data da viagem ou passeio. 

Mais informações: 84 3133-0360 (Ligação e WhatsApp) e 84 99165-7689 

(WhatsApp) 

  



 
 

Missão técnica em Lisboa 

Link https://www.liegebarbalho.com/missao-tecnica-em-lisboa/  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo LIEGE BARBALHO 

Classificação POSITIVO 

 

Missão técnica em Lisboa 

 

 

Representantes da Federação do Comércio de Bens, Serviços e Turismo 

do Rio Grande do iniciaram, nesta segunda-feira, missão técnica em 

https://www.liegebarbalho.com/missao-tecnica-em-lisboa/
https://www.liegebarbalho.com/missao-tecnica-em-lisboa/


 
 

Lisboa, Portugal. O objetivo da comitiva – que participará da 35ª Bolsa de 

Turismo de Lisboa, visitará complexos educacionais e realizará reuniões 

de negócios até 16 de março – é prospectar parcerias internacionais para 

fortalecer o turismo potiguar e desenvolver intercâmbio nas áreas de 

Turismo, Gastronomia e Tecnologia da Informação. 

A comitiva é liderada pelo presidente da Fecomércio RN, Marcelo 

Queiroz, e conta com a participação de diretores e técnicos do Senac RN, 

da Federação potiguar; além da delegação da Fecomércio PE, liderada 

pelo presidente Bernardo Peixoto Sobrinho. 

“O Sistema Fecomércio RN investe em parcerias para cooperação 

internacional desde 2009. Buscamos estar conectados ao que há de mais 

moderno na nossa área de atuação, aproveitando oportunidades como 

esta para conhecer as tendências do exterior e buscar novos parceiros”, 

explicou Marcelo Queiroz. 

A agenda do grupo conta com visitas às Escolas de Hotelaria e Turismo 

de Lisboa e Porto, bem como ao Porto Digital Europa. 

  



 
 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas 

Link https://agorarn.com.br/ultimas/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-
negociacao-para-vendas/  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo AGORA RN 

Classificação POSITIVO 

 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas 

Iniciativa tem a parceria da Inter TV Cabugi. Inscrições podem ser feitas 

pela internet de 13 a 22 de agosto. 

Redação 

O Senac RN, por meio do Programa Educação para o Bem, está ofertando 

vagas gratuitas para o curso online de Técnicas de Negociação para 

Vendas. Com carga horária de 20 horas, as inscrições podem ser feitas no 

período de 13 a 22 de agosto pelo site. 

O curso será realizado no período de 25 de agosto a 01 de outubro de 

2025, em parceria com a emissora InterTV Cabugi, dentro do Programa 

Senac Educação para o Bem. A iniciativa visa unir empresas investidoras, 

além de entidades privadas e órgãos da Administração Pública para 

capacitação de pessoas em situação de vulnerabilidade social.  

https://agorarn.com.br/ultimas/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
https://agorarn.com.br/ultimas/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
http://rn.senac.br/


 
 

 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas - Foto: 

Reprodução 

As empresas parceiras entram com investimento financeiro para 

viabilização das turmas. Já o Senac RN realiza a formação profissional dos 

participantes, com a oferta de cursos de capacitação em diversas áreas. 

Capacitação 

A oportunidade é voltada para quem deseja aproveitar o período de final 

de ano, onde ocorre o aumento da oferta de empregos temporários 

devido ao aquecimento do comércio com a chegada do período natalino 

e final de ano. 

Atualmente, a função de vendedor se destaca como uma das ocupações 

mais demandadas no mercado de trabalho, com diferentes 

oportunidades de atuação e possibilidades de crescimento profissional 

dentro das organizações. 

O curso será realizado na modalidade online e ao vivo. As vagas são 

gratuitas e as inscrições podem ser feitas no período de 13 a 22 de 

agosto pelo site rn.senac.br.  

Serviço 

Curso gratuito – Parceria Senac e InterTV Cabugi 

http://rn.senac.br/


 
 

Curso: Técnica em Negociação para Vendas 

Período: 25/08 à 01/10 

Carga horária: 20 horas 

Horário: 18h30 ás 21h30, toda segunda-feira  

Modalidade: Online  

Inscrições: de 13/08 a 22/08  

Informações: rn.senac.br 

  

http://rn.senac.br/


 
 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas 

Link https://senadinhomacaiba.com.br/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-
de-negociacao-para-vendas/  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo BLOG SENADINHO MACAÍBA 

Classificação POSITIVO 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas 

Foto: Ilustração/Reprodução 

Iniciativa tem a parceria da Inter TV Cabugi. Inscrições podem ser feitas 

pela internet de 13 a 22 de agosto 

O Senac RN, por meio do Programa Educação para o Bem, está ofertando 

vagas gratuitas para o curso online de Técnicas de Negociação para 

Vendas. Com carga horária de 20 horas, as inscrições podem ser feitas no 

período de 13 a 22 de agosto pelo site [rn.senac.br]rn.senac.br. 

O curso será realizado no período de 25 de agosto a 01 de outubro de 

2025, em parceria com a emissora InterTV Cabugi, dentro do Programa 

https://senadinhomacaiba.com.br/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
https://senadinhomacaiba.com.br/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/


 
 

Senac Educação para o Bem. A iniciativa visa unir empresas investidoras, 

além de entidades privadas e órgãos da Administração Pública para 

capacitação de pessoas em situação de vulnerabilidade social. 

As empresas parceiras entram com investimento financeiro para 

viabilização das turmas. Já o Senac RN realiza a formação profissional dos 

participantes, com a oferta de cursos de capacitação em diversas áreas. 

Capacitação 

A oportunidade é voltada para quem deseja aproveitar o período de final 

de ano, onde ocorre o aumento da oferta de empregos temporários 

devido ao aquecimento do comércio com a chegada do período natalino 

e final de ano. 

Atualmente, a função de vendedor se destaca como uma das ocupações 

mais demandadas no mercado de trabalho, com diferentes 

oportunidades de atuação e possibilidades de crescimento profissional 

dentro das organizações. 

O curso será realizado na modalidade online e ao vivo. As vagas são 

gratuitas e as inscrições podem ser feitas no período de 13 a 22 de 

agosto pelo site rn.senac.br. 

  

http://rn.senac.br/


 
 

Senac RN abre inscrições para curso online gratuito de negociação em vendas 

Link https://bznoticias.com.br/noticia/senac-rn-abre-inscricoes-para-curso-
online-gratuito-de-negociacao-em-vendas  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo BZ NOTÍCIAS 

Classificação POSITIVO 

Senac RN abre inscrições para curso online gratuito de negociação em 

vendas 

Foto: Senac RN 

O Senac RN está oferecendo vagas gratuitas para o curso online Técnicas 

de Negociação para Vendas, com carga horária de 20 horas. As inscrições 

vão de 13 a 22 de agosto e podem ser feitas pelo site. 

A capacitação será realizada de 25 de agosto a 1º de outubro de 2025, 

sempre às segundas-feiras, das 18h30 às 21h30, na modalidade online e 

ao vivo. A iniciativa integra o Programa Educação para o Bem, em 

https://bznoticias.com.br/noticia/senac-rn-abre-inscricoes-para-curso-online-gratuito-de-negociacao-em-vendas
https://bznoticias.com.br/noticia/senac-rn-abre-inscricoes-para-curso-online-gratuito-de-negociacao-em-vendas
https://www.rn.senac.br/


 
 

parceria com a Inter TV Cabugi, e tem como foco a qualificação de 

pessoas em situação de vulnerabilidade social. 

O curso é voltado especialmente para quem deseja aproveitar o 

aumento das oportunidades temporárias no comércio durante o fim de 

ano, período em que a função de vendedor se destaca entre as mais 

demandadas no mercado de trabalho. 

Empresas parceiras entram com o investimento financeiro para viabilizar 

as turmas, enquanto o Senac RN é responsável pela formação 

profissional. 

  



 
 

Oportunidade Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas 

Link https://www.novonoticias.com.br/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-
de-negociacao-para-vendas/  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo NOVO NOTÍCIAS 

Classificação POSITIVO 

Oportunidade Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para 

vendas 

Iniciativa tem a parceria da Inter TV Cabugi. Inscrições podem ser feitas 

pela internet de 13 a 22 de agosto 

por: NOVO Notícias 

Publicado 13 de agosto de 2025 às 19:00 

O Senac RN, por meio do Programa Educação para o Bem, está ofertando 

vagas gratuitas para o curso online de Técnicas de Negociação para 

Vendas. Com carga horária de 20 horas, as inscrições podem ser feitas no 

período de 13 a 22 de agosto pelo site rn.senac.br. 

O curso será realizado no período de 25 de agosto a 01 de outubro de 

2025, em parceria com a emissora InterTV Cabugi, dentro do Programa 

Senac Educação para o Bem. A iniciativa visa unir empresas investidoras, 

além de entidades privadas e órgãos da Administração Pública para 

capacitação de pessoas em situação de vulnerabilidade social. 

As empresas parceiras entram com investimento financeiro para 

viabilização das turmas. Já o Senac RN realiza a formação profissional dos 

participantes, com a oferta de cursos de capacitação em diversas áreas. 

Capacitação 

A oportunidade é voltada para quem deseja aproveitar o período de final 

de ano, onde ocorre o aumento da oferta de empregos temporários 

devido ao aquecimento do comércio com a chegada do período natalino 

e final de ano. 

https://www.novonoticias.com.br/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
https://www.novonoticias.com.br/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
http://www.rn.senac.br/


 
 

Atualmente, a função de vendedor se destaca como uma das ocupações 

mais demandadas no mercado de trabalho, com diferentes 

oportunidades de atuação e possibilidades de crescimento profissional 

dentro das organizações. 

O curso será realizado na modalidade online e ao vivo. As vagas são 

gratuitas e as inscrições podem ser feitas no período de 13 a 22 de 

agosto pelo site rn.senac.br. 

  



 
 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas 

Link https://blogantenado.com/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-
negociacao-para-vendas/  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo BLOG ANTENADO 

Classificação POSITIVO 

Senac RN oferta curso online gratuito de negociação para vendas  

 

 

O Senac RN, por meio do Programa Educação para o Bem, está ofertando 

vagas gratuitas para o curso online de Técnicas de Negociação para 

Vendas. Com carga horária de 20 horas, as inscrições podem ser feitas no 

período de 13 a 22 de agosto pelo site [rn.senac.br]rn.senac.br.  

O curso será realizado no período de 25 de agosto a 01 de outubro de 

2025, em parceria com a emissora InterTV Cabugi, dentro do Programa 

Senac Educação para o Bem. A iniciativa visa unir empresas investidoras, 

https://blogantenado.com/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
https://blogantenado.com/senac-rn-oferta-curso-online-gratuito-de-negociacao-para-vendas/
https://blogantenado.com/wp-content/uploads/2023/04/Senac-Fecomercio.png
https://blogantenado.com/wp-content/uploads/2023/04/Senac-Fecomercio.png
http://rn.senac.br/
https://blogantenado.com/wp-content/uploads/2023/04/Senac-Fecomercio.png


 
 

além de entidades privadas e órgãos da Administração Pública para 

capacitação de pessoas em situação de vulnerabilidade social.  

As empresas parceiras entram com investimento financeiro para 

viabilização das turmas. Já o Senac RN realiza a formação profissional dos 

participantes, com a oferta de cursos de capacitação em diversas áreas. 

Capacitação 

A oportunidade é voltada para quem deseja aproveitar o período de final 

de ano, onde ocorre o aumento da oferta de empregos temporários 

devido ao aquecimento do comércio com a chegada do período natalino 

e final de ano. 

Atualmente, a função de vendedor se destaca como uma das ocupações 

mais demandadas no mercado de trabalho, com diferentes 

oportunidades de atuação e possibilidades de crescimento profissional 

dentro das organizações. 

O curso será realizado na modalidade online e ao vivo. As vagas são 

gratuitas e as inscrições podem ser feitas no período de 13 a 22 de 

agosto pelo site rn.senac.br.  

Serviço 

Curso gratuito – Parceria Senac e InterTV Cabugi 

Curso: Técnica em Negociação para Vendas 

Período: 25/08 à 01/10 

Carga horária: 20 horas 

Horário: 18h30 ás 21h30, toda segunda-feira  

Modalidade: Online  

Inscrições: de 13/08 a 22/08  

Informações: rn.senac.br 

  

http://rn.senac.br/


 
 

Lidera traz estratégias para gerir com alta performance 

Link https://tribunadonorte.com.br/natal/lidera-traz-estrategias-para-gerir-
com-alta-performance/  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo TRIBUNA DO NORTE 

Classificação POSITIVO 

 

Lidera traz estratégias para gerir com alta performance 

Karol Beniz, da Dois A, falará sobre inteligência emocional| Foto: Cedida 

Inspiração, estratégia e liderança serão as marcas do Lidera Carreiras, 

iniciativa da Jovem Pan News Natal (93.5 FM) que promete apresentar 

uma nova visão sobre liderança de alta performance e desenvolvimento 

de carreiras. O evento será realizado no dia 28 de agosto, das 18h30 às 

21h30, na Arena das Dunas, reunindo palestrantes renomados e 

profissionais interessados em impulsionar suas carreiras. As inscrições 

podem ser feitas no site https://tribunadonorte.com.br/lidera/. 

Play Video 

https://tribunadonorte.com.br/natal/lidera-traz-estrategias-para-gerir-com-alta-performance/
https://tribunadonorte.com.br/natal/lidera-traz-estrategias-para-gerir-com-alta-performance/
https://tribunadonorte.com.br/lidera/
https://tribunadonorte.com.br/wp-content/uploads/2025/08/20250814_9NT2-e1755134681871.jpg


 
 

 

Com foco em liderança, inovação e gestão de pessoas, o Lidera Carreiras 

leva o tema “Desperte Sua Liderança. Construa Novos Caminhos” e tem 

como base o programa semanal Lidera, exibido às terças-feiras no Jornal 

da Manhã, da emissora do Sistema Tribuna. 

 

O educador executivo Alê Prates, autor best-seller e mentor de líderes 

com mais de 10 mil profissionais formados, será um dos palestrantes do 

evento. Em sua palestra, ele abordará o tema “A reinvenção do 

profissional: A conquista do protagonismo e seu impacto no resultado e 

na evolução organizacional”. 

 

Para Alê, reinventar-se não é mais uma opção, mas uma necessidade. 

“Você não tem mais a opção de ficar quietinho na sua sala, tranquilo e 

ver as transformações passarem. Um profissional, ele precisa estar a 

todo momento se reinventando”, afirma. Ele destaca que essa busca 

constante por evolução está ligada a um sentimento interno de desafio 

na profissão. 

Alê Prates vai abordar o tema da reinvenção profissional| Foto: Cedida 



 
 

 

Outra presença confirmada é Karol Beniz, diretora de Gente e Gestão da 

Dois A Engenharia e apresentadora do Lidera na JP News, que ministrará 

a palestra “Comunicação e Inteligência Emocional”. Ela acredita que a 

liderança é uma habilidade acessível a todos: “A liderança é totalmente 

uma habilidade que qualquer pessoa pode desenvolver. Algumas pessoas 

já nascem com a liderança um pouco mais acentuada do que outras. Mas 

é preciso ter muita disposição, vontade e coragem para ser líder.” 

 

Karol ressalta que o Lidera Carreiras vai muito além de conceitos: “A 

gente vai levar para o Lidera não só questões conceituais, mas 

experiências de profissionais.” Segundo ela, o evento será um espaço de 

“muita troca de conhecimento, aprendizado e um novo jeito de liderar, 

acima de tudo, com alta performance com a humanidade”. Durante sua 

participação no Lidera Carreiras, Karol Beniz vai apresentar a palestra 

“Comunicação e Inteligência Emocional”, abordando como essas 

habilidades são chaves para uma liderança transformadora. 

 

Para Alê Prates, a liderança é construída com processo e 

comportamento: “Você pode se organizar para dar o feedback para a sua 

equipe, desenvolver as pessoas. Agora, tem outro lado, que é o 

comportamento de liderança é a questão de você gostar de gente, ler as 

pessoas além daquilo que elas estão demonstrando”. Alê Prates aponta 

que o Lidera Carreiras tem três grandes contribuições para o público: “A 

primeira importância é a visão de mundo. A segunda coisa que eu vejo é 

a questão do incômodo. E a terceira coisa mais importante é o 

crescimento pessoal, porque quando a gente fala sobre liderança, a 

gente está falando sobre gente.” 

 

A palestra de Raniery Pimenta, Diretor Regional do Senac RN, vai falar 

sobre “Futuro do Trabalho: Gerações e Inteligências em Equilíbrio”. Na 

exposição será abordado sobre como diferentes gerações – dos Baby 

Boomers à Geração Beta – podem trabalhar juntas, combinando a 



 
 

inteligência humana e a inteligência artificial para criar soluções 

inovadoras. 

 

“Não vou abordar o tema como uma disputa entre humanos e máquinas, 

mas um convite para cocriação. Vivemos uma era em que a automação e 

a IA já redefinem funções, enquanto habilidades humanas como 

criatividade, empatia e pensamento crítico se tornam ainda mais 

valiosas.”, disse o diretor. Pimenta acredita que a mudança começa pela 

mentalidade: “Eventos como o Lidera funcionam como um espaço 

seguro para parar, refletir e se inspirar. Muitas vezes, o dia a dia engole a 

chance de pensar no futuro e na própria forma de lidera”. 

 

Com público-alvo formado por profissionais em busca de crescimento e 

liderança com propósito, o evento promete ser uma oportunidade de 

aprendizado, networking e transformação pessoal e profissional. 
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Ministro do Trabalho diz que país não deve se desesperar por tarifaço 

Marinho participou de live com dirigentes de centrais sindicais 

Flávia Albuquerque - Repórter da Agência Brasil 

São Paulo 

© Marcelo Camargo/Agência Brasil 

Versão em áudio 

O ministro do Trabalho e Emprego, Luiz Marinho, afirmou, nesta quarta-feira 

(13), que o país não deve se desesperar por causa do tarifaço de 50% às exportações 

brasileiras, imposto pelo presidente dos Estados Unidos (EUA), Donald Trump.  

Em live com dirigentes das sete centrais sindicais (CUT, Força Sindical, UGT, CTB, 

NCST, CSB e Intersindical), Marinho lembrou que os EUA são importante parceiro 

comercial, mas o país é responsável por 12% das exportações do Brasil para o 

mercado interno. 

“Em 2023 eram 25%, e não é que diminuíram as exportações para os EUA. Nós é que 

aumentamos a balança comercial, inclusive. Mas nesses dois anos e meio de governo 

do presidente Luiz Inácio Lula da Silva, nós abrimos 387 novos mercados para os 

produtos brasileiros." 

O ministro disse que, por esse motivo, a dependência do mercado norte-americano 

vem diminuindo. "Nós queremos continuar sendo um mercado forte, mas queremos 

continuar diminuindo essa dependência.” 

Para Marinho, ao final do processo, o país estará seguramente mais forte e menos 

dependente dos EUA. Ele disse acreditar que as medidas de Trump podem “estar 

mirando em uma coisa e acertando em outra”, acelerando a consolidação dos Brics e 

a saída da dependência global do dólar. 

https://agenciabrasil.ebc.com.br/economia/noticia/2025-08/ministro-do-trabalho-diz-que-pais-nao-deve-se-desesperar-por-tarifaco
https://agenciabrasil.ebc.com.br/economia/noticia/2025-08/ministro-do-trabalho-diz-que-pais-nao-deve-se-desesperar-por-tarifaco


 
 

“Portanto, vêm aí muitas inovações, como o Pix parcelado, previsto para ser lançado 

em breve, e que é praticamente a substituição do cartão de crédito, que pode 

impactar nas bandeiras de cartões americanos, motivo pelo qual Trump atira no meio 

de pagamento.” 

Quanto aos empregos, Marinho disse que o governo está estudando medidas 

para facilitar a manutenção das vagas, principalmente estimulando o mercado 

interno para absorver a produção de alimentos, por meio das compras 

governamentais que abasteceriam escolas, sistema carcerário, hospitais. 

“Outra medida é a melhor estruturação de ferramentas de crédito, do 

financiamento, do fundo garantidor para dar suporte às empresas para que 

sobrevivam e encontrem gradativamente substitutos para seus produtos.” 

Marinho lembrou que a Consolidação das Leis do Trabalho (CLT) tem ferramentas 

para garantir os empregos, desde que sejam acordadas com os trabalhadores, e que 

sejam mantidas as garantias previstas. “Tudo isso está mantido, assim como os 

financiamentos do Banco do Brasil, do BNDES, que foram feitos exatamente para 

isso”. 

O ministro ressaltou que os principais acordos coletivos devem começar a partir 

setembro e pediu que as centrais sindicais se atentem à realidade de cada empresa e 

cada setor para que as melhores negociações sejam efetivadas para garantir os 

empregos. 

“Esse episódio do Trump nos coloca na obrigação de estar mais atentos, para termos 

o quadro de cada empresa e não comprar 'gato por lebre'. Pode haver empresas que 

busquem aproveitar de forma oportunista para evitar dar o reajuste real de salário 

ou dar o aumento rebaixado. O sindicato deve ter o domínio do mercado externo, de 

cada empresa e do empregador é fundamental nessa hora da negociação.” 

O presidente da CUT, Sergio Nobre destacou que as sanções dos EUA são um ataque 

muito forte à soberania do nosso país e que tem como objetivo desestruturar a nossa 

economia, que, segundo ele, tem se mostrado "muito forte". 

“O presidente Lula vem reagindo de maneira muito correta, com serenidade e 

também com muita firmeza. A gente sabe que os EUA têm mais instrumento de 

pressão do que tem o Brasil em relação a eles, mas a gente nós não somos um país 

qualquer. Somos uma nação grande e temos que tratar isso de cabeça erguida e não 

ser subserviente aos EUA”, disse Sérgio Nobre. 

Ricardo Patah, presidente da UGT (União Geral dos Trabalhadores), destacou que 

a questão é política e suas consequências são preocupantes, mas que o papel das 

centrais sindicais é importante, a exemplo do que ocorreu no período da pandemia. 



 
 

“Nós conseguimos recuperar nossa imagem fazendo acordos extraordinários e 

mantendo as empresas em pé. Nosso papel foi fundamental naquele momento, tanto 

do ponto de vista sanitário, quanto do lado econômico”, disse Patah. 

O presidente da UGT afirmou que a tarifa imposta pelos EUA trará consequências a 

todos os setores, mas para os comerciários mesmo que não haja desemprego como o 

que a indústria prevê, haverá diminuição da massa salarial, principalmente para 

aqueles que tem parte ou todos os ganhos composta por comissões. 

Também participaram da live o secretário-Geral da CTB, Ronaldo Leite; o presidente 

da NCST, Moacyr Tesch; o secretário-geral da CSB, Álvaro Egea; e a secretária-geral 

da Intersindical, Nilza Almeida. 
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Vendas no comércio recuam 0,1% em junho, 3º mês seguido de queda 

Em 12 meses, setor acumula expansão de 2,7%, diz IBGE 

Bruno de Freitas Moura - Repórter da Agência Brasil 

Rio de Janeiro 

© Marcello Casal jr/Agência Brasil 

Versão em áudio 

As vendas no comércio recuaram 0,1% na passagem de maio para junho. Esta é a 

terceira queda seguida registrada pela Pesquisa Mensal de Comércio, divulgada nesta 

quarta-feira (13) pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatísticas (IBGE).  

Somado aos dois resultados anteriores no campo negativo (-0,4% em maio e -0,3% 

em abril), o setor apresenta recuo de 0,8% em relação ao patamar de março deste 

ano, o mais alto já registrado pela série histórica do IBGE, que começa no ano 2000. 

No primeiro semestre, o comércio brasileiro acumula expansão de 1,8%. Já em 12 

meses, soma 2,7%. Em comparação com junho de 2024 houve crescimento de 0,3%. 

De acordo com o gerente Cristiano dos Santos, o movimento dos três últimos meses 

é considerado estabilidade, no entanto, com tendência de baixa. 

"No geral, nesse primeiro semestre, a gente tem esse comportamento, um grande 

crescimento a ponto de chegar no topo em março, com esse arrefecimento, que está 

sendo bem lento", analisa. 

Segundo o pesquisador, os fatores que levaram à queda lenta dos últimos meses são 

a diminuição do crédito, provocada pela alta taxa de juros, e a inflação. 

Ao longo do primeiro semestre, a inflação oficial ficou acima da meta do governo (3% 

ao ano, com tolerância de 1,5 ponto percentual para mais ou para menos). O 

https://agenciabrasil.ebc.com.br/economia/noticia/2025-08/vendas-no-comercio-recuam-01-em-junho-3o-mes-seguido-de-queda
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principal movimento do Banco Central para conter a inflação é esfriar a economia 

com a elevação da taxa de juros.  

Cristiano dos Santos enxerga também comportamentos positivos no semestre, como 

o nível de emprego e renda, que dá força ao consumo. Em junho, o Brasil atingiu taxa 

de desemprego  de 5,8%, a menor já registrada pela série histórica do IBGE, iniciada 

em 2012, assim como recorde de rendimento do trabalhador.  

Das oito atividades pesquisadas pelo IBGE, cinco tiveram retração na passagem de 

maio para junho: 

- Equipamentos e material para escritório, informática e comunicação (-2,7%) 

- Livros, jornais, revistas e papelaria (-1,5%) 

- Móveis e eletrodomésticos (-1,2%) 

- Artigos farmacêuticos, médicos, ortopédicos e de perfumaria (-0,9%) 

- Hiper, supermercados, produtos alimentícios, bebidas e fumo (-0,5%) 

Os segmentos que tiveram crescimento foram: 

- Outros artigos de uso pessoal e doméstico (1%) 

- Tecidos, vestuário e calçados (0,5%) 

- Combustíveis e lubrificantes (0,3%) 

A pesquisa de comércio do IBGE é realizada com empresas formalizadas com 20 ou 

mais funcionários. 

Atacado 

No comércio varejista ampliado, que inclui atividades de atacado ─ veículos, motos, 

partes e peças; material de construção; e produtos alimentícios, bebidas e fumo ─ o 

indicador recuou 2,5% de maio para junho e marca expansão de 2% no acumulado de 

12 meses. 
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Vendas no comércio recuam 0,1% em junho, terceiro mês seguido sem crescimento 

IBGE considera resultado estável; no primeiro semestre, varejo registra alta de quase 

2%. 

Por Jornal Nacional 

 

Vendas no comércio recuam 0,1% em junho, terceiro mês seguido sem crescimento 

— Foto: Reprodução/TV Globo 

As vendas no comércio ficaram no vermelho em junho: queda de 0,1%. O IBGE 

considera o resultado estável. Foi o terceiro mês seguido sem crescimento para o 

setor. 

No primeiro semestre, o varejo teve uma alta de quase 2%. 

https://g1.globo.com/jornal-nacional/noticia/2025/08/13/vendas-no-comercio-recuam-01percent-em-junho-terceiro-mes-seguido-sem-crescimento.ghtml
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https://g1.globo.com/jornal-nacional/noticia/2025/08/13/vendas-no-comercio-recuam-01percent-em-junho-terceiro-mes-seguido-sem-crescimento.ghtml


 
 

Vendas no varejo do Brasil recuam 0,1% em junho, diz IBGE, pior do que o esperado 
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Vendas no varejo do Brasil recuam 0,1% em junho, diz IBGE, pior do que o esperado 

A expectativa em pesquisa da Reuters era de alta de 0,70% na comparação mensal e 

de avanço de 2,40% sobre um ano antes 

 

 

Comércio varejista (Foto: Charles de Moura/PMSJC) 

Publicidade 

As vendas no varejo brasileiro recuaram 0,1% em junho na comparação com o mês 

anterior e subiram 0,3% sobre um ano antes, informou o Instituto Brasileiro de 

Geografia e Estatística (IBGE) nesta quarta-feira. 

A expectativa em pesquisa da Reuters era de alta de 0,70% na comparação mensal e 

de avanço de 2,40% sobre um ano antes. 
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No comércio varejista ampliado, que inclui veículos, motos, partes e peças, material 

de construção e atacado especializado em produtos alimentícios, bebidas e fumo, o 

volume de vendas caiu 2,5% em junho e o primeiro semestre fechou em 0,5%. Os 

dados são da Pesquisa Mensal de Comércio (PMC), divulgada hoje (13) pelo IBGE. 

Cristiano Santos, gerente da pesquisa, aponta que essa é uma estabilidade com viés 

de baixa, pois os três resultados combinados já dão uma distância de -0,8% em 

relação a março, quando houve a última alta. “No entanto, março foi justamente o 

fim de um período que levou ao patamar recorde da série histórica do Índice de Base 

Fixa. Portanto, um dos fatores para essa queda combinada dos últimos três meses é a 

base alta de comparação. Outros fatores que também influenciam são a retração do 

crédito e a resiliência da inflação, no primeiro semestre, em itens-chave, como a 

alimentação no domicílio”, explica. 

Houve variações negativas no volume de vendas em cinco das oito atividades do 

comércio varejista investigadas: Equipamentos e material para escritório, informática 

e comunicação (-2,7%), Livros, jornais, revistas e papelaria (-1,5%), Móveis e 

eletrodomésticos (-1,2%), Artigos farmacêuticos, médicos, ortopédicos e de 

perfumaria (-0,9%), Hiper, supermercados, produtos alimentícios, bebidas e fumo (-

0,5%). 

Cristiano explica que a última possui a maior influência no resultado, pois funciona 

“como um fator âncora, impedindo que o indicador global tenha uma performance 

pior, já que houve predomínio de taxas negativas no intersetorial”. 

Continua depois da publicidade 

Equipamentos e material para escritório, informática e comunicação registrou queda 

após crescimento em dois dos últimos quatro meses (março e maio). Cristiano indica 

que esta atividade tem apresentado volatilidade na sua série da margem, alternando 

meses de alta robusta com meses de queda também intensa. “Esse movimento 

acontece desde novembro de 2024 e é explicado pelas constantes oscilações do 

dólar, já que alguns produtos ofertados pelas empresas dessa atividade são sensíveis 

à variação cambial, o que faz com que as companhias combinem estratégias de 

elevação dos estoques em momento de apreciação do real com posteriores ondas de 

promoção”, explicou o gerente da pesquisa. 

Por outro lado, os resultados positivos entre maio e junho de 2025 ficaram por conta 

de Outros artigos de uso pessoal e doméstico (1,0%), Tecidos, vestuário e calçados 

(0,5%) e Combustíveis e lubrificantes (0,3%). 

No comércio varejista ampliado, entre maio e junho de 2025, a atividade de Veículos 

e motos, partes e peças caiu (-1,8%), assim como Material de construção (-2,6%). 

Cristiano explica que o primeiro setor também demonstra alta volatilidade. “Esse 

cenário tem a ver com a oferta de crédito para aquisição de veículos, que, mesmo 



 
 

com a taxa básica de juros em níveis altos, continuou se expandindo ao longo dos seis 

primeiros meses de 2025”, ressaltou o gerente. 

Continua depois da publicidade 

Quatro atividades do varejo cresceram frente a junho do ano passado 

Em relação a junho de 2024, o volume de vendas no comércio varejista cresceu 0,3%, 

com quatro dos oito setores investigados em alta: Tecidos, vestuário e calçados 

(6,4%), Outros artigos de uso pessoal e doméstico (2,0%), Artigos farmacêuticos, 

médicos, ortopédicos e de perfumaria (1,9%) e Equipamentos e material para 

escritório, informática e comunicação (0,6%). As quedas ficaram por conta de Móveis 

e eletrodomésticos (-0,4%), Hiper, supermercados, produtos alimentícios, bebidas e 

fumo (-0,5%), Livros, jornais, revistas e papelaria (-1,2%) e Combustíveis e 

lubrificantes (-1,3%). 

No varejo ampliado, as três atividades adicionais reduziram o volume de vendas: 

Material de construção (-3,6%), Veículos e motos, partes e peças (-6,7%) e Atacado 

especializado em produtos alimentícios, bebidas e fumo (-11,0%). Cristiano indica 

razões distintas para as quedas em cada setor. “Para veículos, representa uma base 

alta, tal como citado anteriormente, já que houve forte expansão no primeiro 

trimestre de 2024. Além da base mais alta, que ocorreu também com material de 

construção, há também um fator de redução no ritmo de obras de pequeno porte, 

também sentida no interanual. Já o atacado especializado em produtos alimentícios, 

bebidas e fumo tem a ver com a diminuição, constante ao longo de 2025, do volume 

de vendas e do escoamento da produção de grãos nas unidades do CEASA”, 

evidenciou Cristiano Santos. 

  



 
 

Vendas do varejo recuam 0,1% em junho, 3º mês seguido de queda; mercado 

esperava alta 

Link https://www.terra.com.br/economia/vendas-do-varejo-recuam-01-em-
junho-3-mes-seguido-de-queda-mercado-esperava-
alta,9864e2652e76f96175d83725da30c387dokbgc98.html  

Data da 
publicação 

13/08/2025 

Veículo TERRA 

Classificação NOTÍCIA DE INTERESSE 

 

Vendas do varejo recuam 0,1% em junho, 3º mês seguido de queda; mercado 

esperava alta 

O resultado, mais fraco do que o estimado, reforçam a tese de desaceleração da 

economia, conforme especialistas ouvidos pelo 'Estadão/Broadcast' 

 

RIO - O comércio varejista engatou em junho o terceiro mês seguido no negativo. As 

vendas caíram 0,1% em relação a maio, segundo os dados da Pesquisa Mensal de 

Comércio divulgados nesta quarta-feira, 13, pelo Instituto Brasileiro de Geografia e 

Estatística (IBGE). 

 

O resultado ficou aquém das expectativas de analistas do mercado financeiro ouvidos 

pelo Estadão/Broadcast, que esperavam uma expansão mediana de 0,8%. Quanto ao 

varejo ampliado — que inclui as atividades de material de construção, veículos e 

atacado alimentício —, as vendas caíram 2,5% em junho ante maio. 

 

Queremos te ouvir! Responda nossa pesquisa e ajude a deixar o Terra ainda melhor. 

Responder 

Notícias relacionadas 

 

Já sabemos quem vai beber todo o café que o Brasil não exportará para os EUA por 

causa das tarifas: a China 
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Bilionário brasileiro processa lavanderia após suéter de mais de R$10 mil encolher 

 

Mega-Sena: ninguém acerta e prêmio acumula em R$ 40 milhões; veja as dezenas 

 

Os dados de junho, mais fracos do que o estimado, reforçaram a tese de 

desaceleração da economia, segundo Mônica Araújo, economista-chefe da 

InvestSmart. 

 

"Essa desaceleração é importante para uma mudança na trajetória da expectativa de 

inflação futura e consequentemente para análise do Copom (Comitê de Política 

Monetária do Banco Central) no que se refere à dosagem da taxa de juros para trazer 

a inflação para a meta", acrescentou Araújo. 

 

 

IBGE analisa que o cenário macroeconômico mantém componentes que sustentam 

um crescimento em determinadas atividades 

Foto: Wilton Junior/Estadão / Estadão 

As vendas do comércio varejista subiram 0,1% no segundo trimestre de 2025 ante o 

primeiro trimestre. No varejo ampliado, as vendas caíram 1,7% no período. 

 

"Isso mostra que a economia como um todo está em processo de desaceleração, o 

que deve impactar o crescimento do PIB (Produto Interno Buto)", avaliou o 

economista Heliezer Jacob, do C6 Bank, em comentário em que estima uma elevação 

de 0,1% na atividade econômica no segundo trimestre. 

 

Na passagem de maio para junho, houve reduções no volume vendido por cinco das 

oito atividades do comércio varejista: 

 

Equipamentos de informática e comunicação (-2,7%) 

Livros e papelaria (-1,5%) 

Móveis e eletrodomésticos (-1,2%) 

Artigos farmacêuticos e de perfumaria (-0,9%) e 



 
 

Supermercados (-0,5%) 

Os avanços ocorreram em outros artigos de uso pessoal e doméstico, que incluem 

lojas de departamento (1,0%) vestuário e calçados (0,5%) e combustíveis (0,3%). 

 

No comércio varejista ampliado, as vendas de veículos caíram 1,8%; as de material de 

construção, 2,6%; e o atacado alimentício não teve as informações divulgadas, por 

possuir série histórica ainda curta para a metodologia que desconta influências 

sazonais. 

 

 

PUBLICIDADE 

  

"Esse resultado de junho é de uma estabilidade, mas já são três meses no campo 

negativo. Essa combinação de três meses já dá uma diferença de patamar de -0,8% 

ante março", lembrou Cristiano Santos, gerente da Pesquisa Mensal de Comércio do 

IBGE. 

 

Em março, o varejo tinha avançado 0,8% em relação ao mês anterior, alcançando 

assim um novo pico de vendas dentro da série histórica da pesquisa. A queda nos 

meses seguintes, após o ápice de março, teve alguma contribuição de uma base de 

comparação elevada, disse Santos. 

 

"Aquela leitura que a gente tinha de o varejo andando de lado com relação a março 

era justamente por causa dos fatores do efeito base (de comparação) ainda alta, mas 

que vem cedendo aos poucos", acrescentou o pesquisador do IBGE. 

 

Santos afirma que a redução de ritmo no varejo nos últimos três meses é gradual, 

mas teve contribuição também dos juros elevados, de restrições nas concessões de 

crédito e da inflação resiliente. 

 

"A política monetária (restritiva) sempre vai ter influência (no varejo). Se você 

mantém as taxas de juros altas, a tendência é o crédito diminuir, isso acontece. Então 

isso reflete no comércio, mas reflete também em toda a economia", acrescentou. 



 
 

 

O técnico pondera que o cenário macroeconômico ainda mantém componentes que 

sustentam um crescimento em determinadas atividades, especialmente naquelas 

focadas em produtos de primeira necessidade. "A massa de rendimentos continua 

crescendo, o número de pessoas ocupadas continua crescendo", citou Santos. 

 

Segundo o gerente do IBGE, o varejo até já apresenta uma mudança de trajetória, 

mas apenas de ausência de crescimento, e não por uma tendência majoritariamente 

declinante. "É mudança de trajetória no sentido de que não continua crescendo. Com 

três meses consecutivos andando de lado já não é crescimento, mas também não é 

trajetória de queda forte", disse ele. 

 

O volume de vendas do varejo chegou a junho em nível 9,3% acima do de fevereiro 

de 2020, no pré-pandemia. No varejo ampliado, as vendas operavam 3,1% acima do 

pré-covid. /Com Gustavo Nicoletta 

 

https://www.terra.com.br/economia/vendas-do-varejo-recuam-01-em-junho-3-mes-

seguido-de-queda-mercado-esperava-

alta,9864e2652e76f96175d83725da30c387dokbgc98.html?utm_source=clipboard  
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IBGE: vendas do comércio recuam 0,1% em junho, terceira queda seguida 

 

Corredores de um shopping em Brasília (Crédito: Valter Campanato/Agência 

Brasi   

As vendas no comércio varejista brasileiro recuaram 0,1% na passagem de maio para 

junho, marcando a terceira queda mensal seguida. Os dados são da Pesquisa Mensal 

de Comércio (PMC), divulgada nesta quarta-feira, 13, pelo IBGE. 

Já na comparação com junho de 2024, houve alta de 0,3% no volume de vendas. No 

acumulado no primeiro semestre, o comércio registrou alta de 1,8% e, nos últimos 12 

meses, o ganho foi de 2,7%. 

https://istoedinheiro.com.br/ibge-vendas-do-comercio-recuam-01-em-junho-terceira-queda-seguida
https://istoedinheiro.com.br/ibge-vendas-do-comercio-recuam-01-em-junho-terceira-queda-seguida


 
 

No comércio varejista ampliado, que inclui veículos, motos, partes e peças, material 

de construção e atacado especializado em produtos alimentícios, bebidas e fumo, o 

volume de vendas caiu 2,5% em junho e o primeiro semestre fechou em 0,5%. 

Resultado veio pior que o esperado 

A expectativa em pesquisa da Reuters era de alta de 0,70% na comparação mensal e 

de avanço de 2,40% sobre um ano antes. 

Segundo Cristiano Santos, gerente da pesquisa, os três resultados combinados já dão 

uma distância de -0,8% em relação a março, quando houve a última alta. “No 

entanto, março foi justamente o fim de um período que levou ao patamar recorde da 

série histórica do Índice de Base Fixa. Portanto, um dos fatores para essa queda 

combinada dos últimos três meses é a base alta de comparação. Outros fatores que 

também influenciam são a retração do crédito e a resiliência da inflação, no primeiro 

semestre, em itens-chave, como a alimentação no domicílio”, explicou. 

Vendas nos supermercados puxam queda 

Das 8 atividades monitoradas, 5 tiveram queda em junho: Equipamentos e material 

para escritório, informática e comunicação (-2,7%), Livros, jornais, revistas e 

papelaria (-1,5%), Móveis e eletrodomésticos (-1,2%), Artigos farmacêuticos, 

médicos, ortopédicos e de perfumaria (-0,9%), Hiper, supermercados, produtos 

alimentícios, bebidas e fumo (-0,5%). 

As vendas nos supermercados possui a maior influência no resultado, pois funciona 

“como um fator âncora, impedindo que o indicador global tenha uma performance 

pior, já que houve predomínio de taxas negativas no intersetorial”, destaca Santos. 

No comércio varejista ampliado, Veículos e motos, partes e peças caiu 1,8%, assim 

como Material de construção, com queda de de 2,6% entre maio e junho. 

E daqui pra frente? 

A expectativa entre analistas é de desaceleração gradual no ritmo do comércio ao 

longo do ano sob o impacto do aperto monetário realizado pelo Banco Central, que 

começa a aparecer de forma mais clara e afeta o crédito. A taxa básica de juros Selic 

está atualmente em 15% e o BC já indicou que ela seguirá em patamar elevado por 

tempo prolongado. 

Por outro lado, ainda sustentam o consumo um mercado de trabalho aquecido com 

massa salarial robusta, enquanto pesam as incertezas provocadas pela tarifa de 50% 

dos Estados Unidos sobre as exportações brasileiras que entraram em vigor neste 

mês. 



 
 

“O que ainda há de positivo para o comércio é o crescimento e melhora do mercado 

de trabalho com mais ocupação, mais renda e avanço da massa salarial. Isso ajuda no 

poder de compra”, disse Cristiano Santos, gerente da pesquisa no IBGE. 

Para o economista Heliezer Jacob, do C6 Bank, o resultado reforça a visão de que 

tanto o comércio quanto a economia brasileira como um todo deve crescer neste ano 

menos que em 2024. 

‘Entendemos que essa perda de fôlego é reflexo dos juros mais altos, que tendem a 

impactar os investimentos. Esperamos que o PIB cresça 2% em 2025 e 1,5% em 2026, 

impulsionado pelos estímulos promovidos pelo governo, como o aumento de gastos, 

a liberação de recursos do FGTS para os trabalhadores e o incentivo à concessão de 

crédito” , avaliou. 

Com informações da Reuters 
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Exportações brasileiras de carne bovina batem recorde em julho 

Apesar de tarifaço dos EUA, os embarques avançaram 27,4% na comparação anual, 

alcançando 366.920 toneladas 

 

 

A receita alcançou US$ 1,726 bilhão, resultado 48,4% maior na comparação com 

julho de 2024 

As exportações totais de carne bovina do Brasil bateram um recorde de 366.920 

toneladas em julho, montante 27,4% superior às 288.014 toneladas no mesmo mês 

de 2024 e 7,4% acima do recorde anterior, de 341.555 toneladas. 

A receita alcançou US$ 1,726 bilhão, resultado 48,4% maior na comparação anual. Os 

dados são da Secex (Secretaria de Comércio Exterior), do Mdic (Ministério do 

https://www.poder360.com.br/poder-agro/exportacoes-brasileiras-de-carne-bovina-batem-recorde-em-julho/
https://www.poder360.com.br/poder-agro/exportacoes-brasileiras-de-carne-bovina-batem-recorde-em-julho/
https://www.gov.br/mdic/pt-br/assuntos/comercio-exterior
https://www.gov.br/mdic/pt-br


 
 

Desenvolvimento, Indústria, Comércio e Serviços), e foram compilados 

pela Abrafrigo (Associação Brasileira de Frigoríficos). 

Inscreva-se 

O levantamento considera diferentes tipos de produtos bovinos destinados ao 

mercado externo, como carnes in natura, carnes processadas, miudezas comestíveis, 

entre outros. 

ACUMULADO ANUAL 

• Janeiro a julho de 2024: 1.728.454 toneladas e US$ US$ 6,983 bilhões 

• Janeiro a julho de 2025: 2.055.273 toneladas (+19%) e US$ 9,170 bilhões 

(+31,3%). 

PRINCIPAIS MERCADOS 

China 

O maior cliente do Brasil no mercado de carne bovina segue apresentando 

crescimento expressivo nas compras. 

• Volume: aumentou 14,6%, passando de 689.840 toneladas em 2024 para 

790.337 toneladas em 2025; 

• Receita: crescimento de 33,7%, chegando a US$ 4,082 bilhões, ante US$ 3,052 

bilhões no mesmo período do ano anterior; 

Atualmente, a China responde por 44,5% da receita total do Brasil com carne bovina 

e por 38,5% do volume exportado. 

Estados Unidos 

O país norte-americano segue na 2ª posição entre os maiores importadores, com 

vendas de US$ 1,468 bilhão e 484 mil toneladas embarcadas, participando com 

23,6% do volume e 16% das receitas no acumulado de janeiro a julho de 2025. 

Contudo, as vendas vêm apresentando queda após o mês de abril de 2025, quando 

atingiram o recorde de US$ 306 milhões. Em julho último, foram de US$ 183 milhões. 

A carne bovina não está entre os produtos que entraram na lista de exceções e 

passou a sofrer uma taxa adicional de 40%, a partir de 1º de agosto de 2025, 

chegando a uma tarifa total de 76,4% para entrar no mercado norte-americano (nas 

vendas extraquota). 

A partir do anúncio da nova tarifa, em 9 de julho, algumas indústrias suspenderam a 

produção destinada aos EUA em razão do impacto que a nova taxa traria sobre os 

negócios. 

https://www.abrafrigo.com.br/
https://t.me/Poder360
https://www.poder360.com.br/poder-economia/empresas-dos-eua-se-antecipam-a-tarifas-e-aceleram-compra-de-carne
https://www.poder360.com.br/poder-internacional/excecoes-de-trump-abrangem-43-das-exportacoes-do-brasil-aos-eua


 
 

Chile 

O país foi o 3º maior comprador. O país elevou suas aquisições de 57.241 toneladas 

em 2024 para 68.804 toneladas (+20,2%) no acumulado até julho de 2025, com 

receita subindo de US$ 271 milhões no ano passado para US$ 372,9 milhões (+37,6%) 

neste ano. 

México 

O México passou a ocupar a 4ª posição saindo das 22.892 toneladas importadas em 

2024 para 67.766 toneladas em 2025 (+ 196%), e propiciando uma entrada de divisas 

de US$ 364,79 milhões (+249,2%) contra US$ 104,5 milhões até julho do ano 

passado. 

No total, 124 países aumentaram suas importações enquanto 48 reduziram suas 

compras. 
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Inflação acumulada em Natal atinge 4,36% em junho 

 

 

O grupo de transportes, com alta de 1,06%, inclui gastos com passagens, 

combustíveis, manutenção de veículos e logística| Foto: Adriano Abreu 

A inflação acumulada em Natal entre junho de 2024 e junho de 2025 atingiu 4,36%, 

segundo o Índice de Preços ao Consumidor (IPC). Os dados foram levantados pelo 

Observatório da Indústria do Rio Grande do Norte (Mais RN/Fiern). Em junho, a 

inflação teve variação de 0,05% na capital. Considerando o Índice de Preços do 

Consumidor Amplo (IPCA), a variação acumulada no Brasil no período foi de 5,35%. 

https://tribunadonorte.com.br/economia/inflacao-acumulada-em-natal-atinge-436-em-junho/
https://tribunadonorte.com.br/economia/inflacao-acumulada-em-natal-atinge-436-em-junho/
https://telegram.me/share/url?url=https://tribunadonorte.com.br/economia/inflacao-acumulada-em-natal-atinge-436-em-junho/&text=Infla%C3%A7%C3%A3o+acumulada+em+Natal+atinge+4%2C36%25+em+junho
https://telegram.me/share/url?url=https://tribunadonorte.com.br/economia/inflacao-acumulada-em-natal-atinge-436-em-junho/&text=Infla%C3%A7%C3%A3o+acumulada+em+Natal+atinge+4%2C36%25+em+junho
https://tribunadonorte.com.br/wp-content/uploads/2025/08/20250814_6EC10_FT_ADRIANO-ABREU.jpg
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Entre os setores mais impactados, o de transportes foi o que apresentou a maior alta 

no mês, com variação de 1,06%. Segundo o economista João Lucas Dias, da equipe do 

Observatório da Indústria Mais RN, esse aumento interrompe uma sequência de duas 

deflações registradas em maio de 2025 (-0,16%) e abril de 2025 (-1,19%). “No 

acumulado de 12 meses, o setor soma alta de 9,11%, bem acima dos 4,36% do IPCA. 

O grupo inclui gastos com transporte público, combustíveis, manutenção de veículos, 

passagens aéreas e toda a logística do Estado. Vale ressaltar que o peso do 

transporte no IPC é de 12,7%, o que o torna um importante componente do índice”, 

analisa. 

 

Já o grupo de habitação registrou a maior queda do mês, de -1,68%. De acordo com o 

economista, a redução ocorre após três meses consecutivos de alta: maio de 2025 

(0,98%), abril de 2025 (0,75%) e fevereiro de 2025 (0,36%). No acumulado de 12 

meses, o setor apresenta variação de 3,88%, abaixo do índice geral de 4,36%. “Esse 

grupo contempla despesas cotidianas do cidadão, como aluguel, condomínio, energia 

elétrica e água, entre outros. Com peso de 13,6% no IPC, a é o segundo grupo com 

maior impacto na inflação do município de Natal, ficando atrás apenas do grupo de 

alimentos”, cita. 

 

Na avaliação do economista e ex-presidente do Conselho Regional de Economia 

(Corecon-RN), Helder Cavalcanti, o anúncio das tarifas impostas pelo governo dos 

Estados Unidos ao Brasil pode estar associado ao comportamento da inflação em 

Natal e no Brasil. 

 

“Isso gera na economia toda uma expectativa, uma preocupação que se reflete nos 

preços. Quem tinha sua produção para colocar no mercado teve uma certa 

temeridade e uma paralisação. Isso tudo gera uma maior oferta dos produtos para o 

mercado interno, refletindo numa queda nos preços. Por outro lado, para aqueles 

que já tenham mercados mais garantidos, há um volume de produção maior 

destinado para exportação. Isso é claramente notado quando olhamos habitação, 

que teve uma queda, porque há uma expectativa de não ter impacto disso de 

maneira significativa. Então a tendência é que haja uma estabilização nesse aspecto”, 

explica. 

 

Ainda segundo o economista Helder Cavalcanti, alguns produtos que no momento 

inicial não tenham mercado externo poderão ser alocados para o mercado interno, 

como a carne. “Num primeiro momento vai ter uma oferta maior no mercado 



 
 

interno, embora o próprio abate do bovino vai acontecer lá na frente num processo 

inverso: diminuindo-se a oferta, porque aquelas pessoas que trabalham nesse 

segmento, os frigoríficos, vão reter a produção, então há um comportamento que vai 

depender de como a balança comercial vai se comportar, se vão surgir novos 

players”, acrescenta. 

 

Além do item habitação, também registraram queda nos preços no mês de junho 

passado os artigos de residência (-1,47%), vestuário (-0,30%) e educação (-0,15%). Em 

contrapartida, além do item transportes, também experimentaram alta em junho os 

grupos alimentos e bebidas (0,68%), despesas pessoais (0,41%), saúde e cuidados 

pessoais (0,23%) e comunicação (0,14%). 

Perspectivas 

Segundo o economista João Lucas Dias, a variação de 0,05% do IPC registrada em 

junho é a menor do ano e também a menor desde agosto de 2023, quando ocorreu 

uma deflação de -0,14%. 

 

“Em relação às expectativas, é possível utilizar como referência o Boletim Focus, 

divulgado pelo Banco Central, que apresenta as projeções para o IPCA nacional para 

final do ano. Embora se trate de um índice em âmbito nacional, vale o exercício de 

comparação. Na edição de 8 de agosto de 2025, a previsão era de que o ano 

encerrasse com uma inflação de 5,05%. Atualmente, o IPCA de julho de 2025 está em 

5,23%, portanto acima dessa expectativa, enquanto o IPC de Natal, em junho de 

2025, registrou 4,36%. Considerando o cenário nacional, as projeções apontam para 

um movimento de alta na inflação”, finaliza. 

 

Para consumidores, a ida às compras tem sido desafiadora na busca pelos melhores 

produtos e preços. Segundo o administrador André Cavalcante, 35 anos, itens como 

carne e ovo são os mais altos, na avaliação dele. “A alta dos preços oscilam muito e 

só temos noção quando vamos no supermercado, sem a certeza de encontrar o 

mesmo preço. Isso afeta o planejamento”, disse. “É pesquisar e buscar o melhor 

preço. Mas quando não tem jeito, tem que levar”, apontou. 

Números 

5,35% – Foi o IPCA (índice nacional) acumulado no Brasil de junho de 2024 a junho de 

2025 

3,88% – Foi a alta acumulada registrada em 12 meses no grupo de habitação no RN 
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RN tem recorde em potência instalada em 10 anos 

 

Estado atingiu 64.849 kW em potência instalada de 2015 ao 2º trimestre de 2025 

|Foto: ALEX RÉGIS 

O Rio Grande do Norte registrou o maior volume de potência instalada de energia 

solar da série histórica (de 2015 ao segundo trimestre de 2025), alcançando 64.849 

quilowatts (kW). Os dados apontam ainda que o estado atingiu 8.040 sistemas de 

geração distribuída (GD), o que representa 29,12% do total acumulado na última 

década. Para Williman Oliveira, presidente da Associação Potiguar de Energias 

Renováveis (Aper), o bom desempenho tem a ver com um maior grau de maturidade 

dos clientes em relação aos benefícios da energia fotovoltaica. 

https://tribunadonorte.com.br/economia/rn-tem-recorde-em-potencia-instalada-em-10-anos/
https://tribunadonorte.com.br/economia/rn-tem-recorde-em-potencia-instalada-em-10-anos/
https://tribunadonorte.com.br/wp-content/uploads/2024/08/20240821_7EC01-FT_Alex-Regis.jpg
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Os dados são do boletim de Geração Distribuída da Secretaria de Desenvolvimento 

Econômico do Estado (Sedec-RN) e mostram que Natal, Mossoró e Parnamirim 

seguem na liderança estadual em termos de potência instalada. O presidente da Aper 

avalia que, além da maturidade por parte dos consumidores, os preços referentes 

aos custos da energia solar são um atrativo à parte. “O cliente está mais seguro no 

sentido de entender que o fato de ele poder gerar a própria energia é um grande 

negócio”, diz Oliveira. 

 

“Esse cliente também compreende que está diminuindo os custos de variadas 

operações, seja em uma empresa, na indústria e na própria residência. Sem falar que 

os preços do setor continuam muito convidativos”, analisa em seguida. Williman 

Oliveira cita, contudo, que o setor ainda tem desafios a vencer para garantir maior 

expansão no Rio Grande do Norte. “A estrutura, de um modo geral, precisa melhorar, 

com linhas de transmissão interna, qualificação de transformadores para problemas 

como fluxo reverso, bem como uma melhor atenção para o interior do estado”, 

pontua o presidente da Aper. 

 

Hugo Fonseca, secretário-adjunto de Desenvolvimento Econômico do RN, avalia que 

há bons incentivos no setor, mas ainda assim reconhece que existem desafios. 

“Temos incentivos vinculados à compra de equipamentos com a desagregação de 

ICMS e ações direcionadas ao mapeamento dos setores industriais do Estado para a 

promoção da transição energética. Isso é importantíssimo, porque estimula a 

utilização de fontes renováveis em um movimento que faz parte da chamada 

transição energética. Nesse sentido, temos a nova lei da Indústria do Estado, que é 

um incentivo para que nós tenhamos produtos com menor redução de pegada de 

carbono”, frisa o adjunto. 

 

Ainda sobre os desafios, Hugo Fonseca menciona as instabilidades acerca da 

sustentabilidade da geração distribuída no setor elétrico e a necessidade discussão 

da nova política energética brasileira, dentre outros pontos. “Também temos que 

melhorar o desenvolvimento de tecnologias que deem melhor previsibilidade ao 

Operador Nacional do Sistema”, pontuou. 

Natal soma 9.992 kW de potência instalada 

 

A capital potiguar é o município que lidera em potência instalada no Rio Grande do 

Norte, com 9.992 kW no segundo trimestre deste ano. Em seguida vem Mossoró 

(7.366 kW), Parnamirim (5.008 kW), Currais Novos (2.975 kW) e Caicó (2.219). Natal e 



 
 

Mossoró, totalizam, em conjunto, 17 MW de potência instalada, consolidando-se à 

frente dos demais municípios, com predominância da geração residencial na capital, 

onde praticamente 75% da capacidade instalada está nesse segmento. 

 

Já em Currais Novos, a predominância é o setor comercial, com 72% da capacidade 

instalada. Em termos de instalação de sistemas, os destaques do segundo trimestre 

do ano são os seguintes: Natal (1.280 sistemas), Mossoró (1.121), Parnamirim (685), 

Caicó (262) e São Gonçalo do Amarante (239 sistemas instalados). Segundo o 

levantamento, a geração distribuída esteve presente em 163 dos 167 municípios do 

Rio Grande do Norte. 

 

Todos os sistemas de geração distribuída instalados no RN no 2° trimestre deste ano 

são provenientes de fonte solar. O estado foi responsável pela implantação de 3,99% 

de todos os sistemas instalados no país, o que corresponde a 3,25% da potência total 

instalada. No panorama do primeiro semestre, o boletim apresenta que foram 

instalados 17.585 novos sistemas, totalizando 139,03 MW de potência adicionada, 

representando um crescimento de 26% em relação ao mesmo período de 2024. 

Atualmente, o Rio Grande do Norte conta com 103.516 sistemas conectados, com 

931,69MW de capacidade instalada. 
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Turismo Social do Sesc RN conta com descontos de 50% para acompanhantes; saiba 
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Lidera traz estratégias para gerir com alta performance 

Link file:///C:/Users//Downloads/20250814.pdf  

Data da 
publicação 

14/08/2025 

Veículo TRIBUNA DO NORTE 

Classificação POSITIVO 

  

file:///C:/Users/Downloads/20250814.pdf


 
 

Lidera traz estratégias para gerir com alta performance 

Link file:///C:/Users//Downloads/20250814.pdf  

Data da 
publicação 

14/08/2025 

Veículo TRIBUNA DO NORTE 

Classificação POSITIVO 

  

file:///C:/Users/Downloads/20250814.pdf


 
 

Inflação acumulada em Natal atinge 4,36% em junho 
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RN tem recorde em potência instalada em 10 anos 
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